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Curriculum vitae

Leandrin Luca

@ Via Martiri delle Foibe, 3, 35010 Vigonza (ltalia)
B +393471597141

inl -

® Google Hangouts lucaleandrin

Sesso Maschile | Data di nascila j Nazicnaiita ltaliana

Laurea primo livello Ing. Biomedica
Universita degli Studi di Padova, Vicenza (italia)

Diploma di Liceo Scientifico
Liceo Scientifico "M. Grigolelti”, Pordenone (ltalia)

Key account sales represeniative
Alr Liquide Sanita Service SpA, Verona (ltalia)

Grazie ad una profonda conoscenza del femitorio e dei clienti pubblici e privati, attraversa il
manienimento del rapporti con i diversi key epinion leader, ho la responsabilita commerciale nel
raggiungimento degli oblettivi di fatturato legali alle business line specifiche della zona di competenza,
Competenze acquisite:

m gas medicinali e tecnid, impianti per gas medicinali e tecnici, dispesitivi medici per la produzione di
gas medicinali, criobiologla e crioconservazione in azolo liquido ed implanti comrelati, servizi di
igiene (lavaendoscopi, sistemi di sterilizzazione delle acque e di fitrazione dalla legionellosi),
dispositivi medici legati ai gas medicinali (flussimetri, umidificator, regolatori ded vuoto, riduttori di
pressione,...);

m procedure per valutare la redditivita di una commessa anche complessa come un appatto,
preparazione di documentazione tecnica per gare della pubblica amminisirazione a cui poi
l'azienda pariecipa con successo:

B procedure di acquisto nel settore sanitario pubblico e privato con rapporti quolidiani con
respansabill tecnici, fanmacist, personale medico, amministrativi e prowweditor/economi;

u procedure di vendita dei prodothi e dei servizi aziendali dalla promozione del prodotto, alla stesura
deflofferta, alla rattativa fino alla processazione dell'ordine, alla fatturazione ed al recupero del
credito, quando necessario, attraverso incontri mirali con il cliente

m ‘“formatore aziendale” dal 2008 per il Triveneto presso i dlienti pubblici e privati con corsi inerenti la
sicurezza nell'uso del gas medicinali; dal 2010 formatore accraditato ECM per la Regione Friuli
Venezia Giulla, Veneto e Trentino Alto Adige; solo nel 2011 tengo pit di 20 carsi di formazione con
la parlecipazione di olire 400 tra medici, sanitari e personale tecnico di laboratario

Field Service Engineer
REMCO ITALIA SPA (ET MEDICAL DEVICE), Padova (ltalia)

Grazie alla conoscenza del prodotti dell'azienda, seguo la promozione, I'assistenza tecnica e i
servizio post vendita nell'ambito di dispositivi medici di diagnostica cardiologica non invasiva

Competenze acquisite:
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Competenze organizzative e

31520

Lingua madre

Lingue straniere

inglese

gestionali

Competenze professionali

Curiculum vitae Leandrin Luca

® approfondita conoscenza nell'ambito della ricerca guast allintemo di sistemi elettronici complessi;

u information technology per la dimostrazione e lsiruzione all'uso defle apparecchiature
(elettrocardicgrafi, prove da sforzo, holter, cidloergometr e | software ad essi collegati);

m assisto la rete venditz e le agenzie nella dimostrazicne dei dispositivi al personale medico e
tecnico

Responsabile finanziamenti alla clientela c/o punto vendita Trony - Gruppo
Marcato

AD HOC SOLUZIONI SRL, Padova (ltalia)
Promoter nella gestione dei crediti alla clientela per le finanziarie Findomestic, Finemiro e Agos.
Compelenze acquisite:

m forle attitudine alla comunicazicne interpersonale e al'esposizione dei servizi offerti dalle societa di
credito sopra citate;

® gestione situazioni problematiche legate alla non erogazicne dei finanziament ed alla gestione di
prestiti creditizi.

italiano

COMPRENSIONE ' ' PARLATO ' 'P;RDED'UZIONE SCRITTA
w o li;tla.era lnfcfamone : Pmdmuneoraie i .
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Capacita forti:

e Soluzione dei problemi
m Orientamento al risultati
m niziativa

Capacita adeguate al ruolo ricoperto:

Analisi

Orientamento al cliente

Negoziazione

Gestione dei collaborator

Organizzazione

Centrallo

Autocontrollo e gestione deflo stress

Gestione dei conflitti

m Flessibilith

L'efaborazione dell'elence delle skills di cui sopra & stalo redatto dalla societs ldea Management
nell'ambito di un evento di Individual Assessment (feb 2013)

® gas medicinali e tecnidi, impianti per gas medicinall e tecnidi, dispositivi medici per la produziene di
gas medicinall, crioblologia e crioconservazione in azoto liquido ed impianti correlati, servizi di
Igiene (lavaendoscopi, sistemi di sterilizzazione delle acque e di fitrazione dalla legioneliosi),
dispositivi medici legati ai gas medicinali (lussimetr, umidificatori, regalatori del vuoto, riduttori di
pressione,...);

w procedure per valutare la redditivita di una commessa anche complessa come un appallo,
preparazione di documentazione lecnica per gare della pubblica amministrazione a cui poi
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Apparienenza a grupgi /
associazioni

Seminari
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Curriculumn vitae Leandrin Luca

I'azienda partecipa con successo;

® procedure di acquisto nel settora sanitario pubblico e privato con rapporti quotidiani con
respensabil tecnici, farmadisti, personale medico, amministrativi & provveditorifeconomi;

m procedure di vendita dei prodotti e del servizi aziendali dalla promozione del prodotto, alla stesura
dell'cfierta, alla trattativa fino alla processazione dell'ordine, alta fatturazione ed al recupero del
credito, quando necessario, attraverso incontri mirali con il cliente

= “formatore aziendale” dal 2008 per il Triveneto presso i clienti pubblici e privati con corsi inerenti la
sicurezza nell'uso dei gas medicinali; dal 2010 formatore accreditalo ECM per la Regione Friuli
Venezia Giufia, Veneto e Trentino Alto Adige:; sclo net 2011 tengo pili di 20 corsi di formazione con
fa partecipazione di oltre 400 tra medici, sanitari persanale teenico di laboratorio

AUTOVALUTAZIONE
| P Creazione di . Risoluzione di
delle | Comunicazione ; oot Sicurazea e

informazioni

Utente avanzato Utente avanzato Utente avanzato Utente avanzato Utente avanzato

Computer e intemet, arle modema e contemporanea, lettura romanz storici e poesie, composizione
canzoni e poesle, dipingers, fai da te, decorazione ed interior design, suonare |a chitama e |a batteria.

B

SalesForce.com {migliore utilizzatore a livello italiano tra il team dei commerciali - anno 2018)

8 Animalore di bambini e ragazzi cfo I' Oratorio Salesiano di Pordenone

® Animalora di bambini e ragazzi c/o il gruppo delle Suore Francescane di Cristo Re

Vice presidente per MCS Enlertainment (assaciazione senza fini di lucro per la promozione di
artisti emergenti)

Rappresentante dei genitori in Consiglio di Circolo per la Scuola Elementare di Peraga di Vigonza
Rappresentale di classe per la scuola matema e media delle proprie figlie

Rappresentante nel Consiglic Pastorale Pamocchiate

Scocio della Societa “Il Mosaico™ per la promozione delf'evento ‘Peraga Medievale” e figurante
nell'ambito defla manifestazione stessa

& Convegno sul tema "La Gestione Operativa dei Gas Medicinali In Ospedale”, 27 nav 15 -
Palmanava (UD)

w Convegno ARTE sul tema LA GESTIONE DELLE CRITICITA NEGLI APPALTI
PUBBLICL.CONTENZIOSO E PROPOSTE OPERATIVE, 18 apr 19 - Firenze

m Seminario PAC (Public Administration Consultant) sul tema *l pubblici appalti tra lmminente
riforma del codice dei contratti, nuove politiche regionali e linee guida Anac sulle consultazioni
prefiminari di mercato”, 10 mag 19 - Firenze

m Congresso Nazionale FARE {Economi e Provveditori della Sanita}, 24-25 ott 19 - Firenze

u Canvegno “Appalti sotto 'albero”, Convegno in matesia di appalti pubblici — Terza edizione, 28-29
nov 19 - Trento
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